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La Gestion commerciale, 
pourquoi faire?

Pour facturer et optimiser l’activité commerciale, EBP vous propose différents logiciels de gestion.
Ils vous accompagnent dans la gestion de votre activité pour vous permettre de vous concentrer 
pleinement sur le développement de votre entreprise.
Simplifiez votre quotidien et prenez les bonnes décisions.



Pour gérer l’intégralité de votre 
activité commerciale

Avec nos logiciels de gestion, créez l’ensemble de vos documents de 
vente et d’achat en quelques clics seulement. En automatisant vos 
tâches quotidiennes, vous limitez les risques d’erreurs et gagnez un 
temps précieux. Distinguez-vous de vos concurrents en 
personnalisant vos devis et factures à l’image de votre entreprise : 
logo, couleurs, etc.

Nous savons que votre trésorerie est importante. Profitez d’une 
gestion de stocks avancée afin d’optimiser vos coûts. Suivez vos 
encours clients et mettez en place la facture électronique et le 
prélèvement automatique pour améliorer vos délais de paiement. 
Enfin, gardez chaque jour le contrôle sur vos résultats en suivant 
avec précision vos indicateurs clés.
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Les niveaux fonctionnels 
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Niveau 30

GestCom Pro

Gestion des ventes (Devis, 
commande  et Factures)
Relances clients
Achat et stock (commandes 
clients et 
réapprovisionnement)
Tableau de bord 
Statistiques détaillés
Facturation Périodique 
Planification des ressources

Niveau 40

GestCom Ligne 
PME

Ventes, Achats, & Stock 
(Devis, commande, Factures 
client et Fournisseurs)
Tableau de bord 
Statistiques détaillés
Facturation Récurrente
Planification des ressources
Gestion des impayés
Personnalisation du logiciel 
aux besoins spécifiques

Devis/Facturation

Devis et Factures
Relances clients

Niveau 20
GestCom Classic

Gestion des ventes (Devis et 
Factures)
Relances clients
Achat et stock (commandes 
clients et 
réapprovisionnement)
Tableau de bord 
Statistiques détaillés

Niveau 10
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Gestion commerciale Classic

La gestion commerciale Classic va vous permettre d’avoir un logiciel intuitif pour 
maîtriser l’intégralité de votre chaîne commerciale : 

● Rédigez vos devis et factures, 
● Suivez vos règlements clients et optimisez votre gestion de stocks. 
● Facilitez votre gestion quotidienne pour vous consacrer davantage au 

développement de votre entreprise.
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Gestion commerciale Classic

Pilotez votre chaîne de valeur:

Optimisez votre processus de facturation en créant de manière quasi-automatique 
l’ensemble de vos documents de vente.

Vous limitez les erreurs, les informations étants reprises d’un document à l’autre
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Gestion commerciale Classic

Gérez vos règlements et vos relances:

Ne laissez plus trainer vos réglement clients! Le logiciel vous alertes des factures qui 
arrivent à échéances. Vous n’allez plus qu’à générer les relances en adaptant de manière 
automatique le message envoyé (Relance 1, Relance 2 etc )
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Gestion commerciale Classic

Suivez vos résultats:

Avec le tableau de bord, visualisez chaque jour les indicateurs clés de votre activité. 
Personnalisez le comme vous le souhaitez pour avoir un outil au plus proche de vos 
besoins quotidiens. Et prenez les meilleurs décisions pour votre entreprise. 
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Gestion commerciale Classic

Suivez vos Achats et Stocks

● Ne tombez plus jamais en rupture
● Suivez plus précisément l’état de vos stocks
● Lancez vos réapprovisionnement dès que le stock minimum ou d’alerte atteint et 

réalisez vos inventaires
● Évitez le sur stockage et les charges qui en découlent
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Gestion commerciale Classic

Personnalisez vos Devis et Factures:

● Soignez l’image de votre entreprise en personnalisant vos documents
● Conservez une cohérence graphique entre vos différentes documents, et reflètez 

votre professionnalisme auprès de vos clients et partenaires
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01. Caractéristiques générales

Jusqu’à 3 utilisateurs, 
jusqu’à 5 dossiers

Gestion des droits : par 
utilisateur, groupe 
d'utilisateurs, colonne et 
valeur

Champs obligatoires 
(personnalisables)
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02. Gestion des ventes

Devis, commandes, bons de livraison et 
factures

Transfert automatique de documents

Personnalisation des documents (logo, 
couleurs, etc.)

Envoi par email des documents de vente
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03. Articles

Article de type bien ou service

Description commerciale de l’article

Insertion de photos et images associées

Indicateurs : prix de revient, taux de marge, 
prix de vente HT, taux de TVA, prix de vente 
TTC

Étiquettes avec code-barres
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04. Clients

Fichiers clients et prospects

Tarifs et promotions

Saisie des règlements

Échéancier clients

Tableau de gestion des relances clients

Multi-adresses de facturation et de livraison
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05. Achats et stocks

Demandes de prix, commandes fournisseurs 
et bons de réception

Bons d’entrée et bons de sortie

Visualisation des mouvements de stock et 
justification des écarts

Valorisation du stock au PUMP

Saisie des inventaires
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06. Suivi d’activité

Tableau de bord

Statistiques sur le chiffre d’affaires et la 
marge par client

Palmarès du chiffre d’affaires et de la marge 
par client
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07. Imports & Exports

Export des factures au format de facture 
électronique Factur-X

Import/export au format CSV (clients, 
éléments, etc.)

Import/export paramétrables (clients, 
éléments, documents de ventes, etc.)

Export des documents (devis, factures, 
avoirs, etc.) en PDF, Word®, Excel®

Export des listes (clients, éléments, etc.) au 
format XML, TXT, Excel®, HTML





Véritable assistant de votre quotidien, 

appuyez-vous sur un logiciel performant et 

personnalisable pour gérer vos tâches de 

gestion commerciale. Chaîne des ventes, 

des achats et gestion de stocks, il vous aide 

à piloter votre entreprise et facilite vos 

prises de décision.

Gestion 
Commerciale 

PRO
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Gestion Commerciale PRO

Optimisez votre chaîne commerciale:

Gagner en efficacité dans votre gestion d’entreprise en maîtrisant l’intégralité de votre 
chaîne commerciale.

Gestion des ventes, achats, stock réglement… notre solution vous accompagne au 
quotidien afin d’optimiser l’activité commerciale de votre entreprise
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Gestion Commerciale PRO

Gagnez du temps au quotidien:

Créez facilement vos documents de ventes. Limitez les ressaisies en créant l’ensemble 
de vos documents de manière quasi-automatique: Transfert d’un devis en commande, 
d’une commande en demande de prix ou en bon de livraison et enfin en une facture.
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Gestion Commerciale PRO

Gérez vos achats et stocks:

Suivez précisément les états de stock et lancez les réapprovisionnements nécessaires en 
temps et en heure.
Vous stockez votre matériel à plusieurs endroits ? Ventilez-le dans les différents dépôts
Vous avez toujours une vision claire des mouvements de vos marchandises
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Gestion Commerciale PRO

Gérez vos ressources:

Chacun gère son planning en tout autonomie. vos commerciaux sont libre dans la gestion 
de leurs rendez-vous. Grâce à une interface intuitive, Visionnez les différentes agenda de 
vos collaborateurs afin de vous assurer de la bonne répartition des tâches de chacun.
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Gestion Commerciale PRO

Pilotez votre activité

Mettez en place une véritable démarche d’analyse de votre business grâce à un module 
de statistiques puissant et un tableau de bord entièrement personnalisable. Vous profitez 
ainsi d’informations toujours à jour pour prendre vos décisions au quotidien
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Gestion Commerciale PRO

Automatisez vos tâches récurrentes

Vous facturez certains clients de manière régulière pour les mêmes prestations ? Laissez 
le logiciel s’en occuper pour vous ! Définissez vos critères (client, périodicité, etc.), les 
factures sont créées automatiquement. Vous réduisez ainsi le temps passé à cette tâche 
chronophage.
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01. Caractéristiques générales

Jusqu’à 10 utilisateurs, jusqu’à 5 
dossiers

Gestion des droits : par utilisateur, 
groupe d'utilisateurs, colonne et 
valeur

Champs obligatoires 
(personnalisables)

Protection des dossiers par mot de 
passe
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02. Ventes

Devis, commandes, bons de livraison et 
factures

Transfert automatique de documents

Personnalisation des documents (logo, 
couleurs, etc.)

Facturation périodique

Remises en banque
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03. Articles

Article de type bien ou service

Nomenclatures commerciales

Insertion de photos et images associées

Indicateurs : prix de revient, taux de marge, 
prix de vente HT, taux de TVA, prix de vente 
TTC

Étiquettes avec code-barres
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04. Clients

Fichiers clients et prospects

Tarifs et promotions

Saisie des règlements

Échéancier clients

Gestion des impayés

Multi-adresses de facturation et de livraison
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05. Achats et stocks

Demandes de prix, commandes fournisseurs 
et bons de réception

Bons d’entrée et bons de sortie

Visualisation des mouvements de stock et 
justification des écarts

Valorisation du stock au PUMP

Saisie des inventaires

Gestion des stocks en multi-dépôt (jusqu’à 3 
dépôts)
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06. Suivi d’activité

Tableau de bord

Statistiques sur le chiffre d’affaires et la 
marge par client

Palmarès du chiffre d’affaires et de la marge 
par client

Paramétrage du tableau de bord et des 
statistiques



Confidentialité du document : Public

07. Imports & Exports

Export des factures au format de facture 
électronique Factur-X

Import/export au format CSV (clients, 
éléments, etc.)

Import/export paramétrables (clients, 
éléments, documents de ventes, etc.)

Export des documents (devis, factures, 
avoirs, etc.) en PDF, Word®, Excel®

Export des listes (clients, éléments, etc.) au 
format XML, TXT, Excel®, HTML





Gestion 
Commerciale 

Ligne PME

Maîtrisez tous les aspects commerciaux de votre 

PME et structurez efficacement votre activité grâce 

à notre solution de gestion complète et puissante. 

Entièrement personnalisable, elle s’adapte aux 

besoins de tous types d’entreprise : négoce, 

fabrication, vente-installation, commerce de gros, 

etc.
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Gestion Commerciale PME

Pilotez votre chaîne commerciale

Du devis à la facture, et de la demande de prix à la commande fournisseur, l’ensemble 
des processus de gestion de vos ventes et achats est totalement intégrée. 

Optimisez vos tâches pour gagner chaque jour en efficacité

La Ligne PME offre aux directeurs commerciaux et dirigeants d’entreprise une gamme de 
solutions de gestion complète pour structurer efficacement leur activité. 

Les nombreuses possibilités de personnalisation permettent à notre réseau Partenaires
de paramétrer la solution pour répondre aux spécificités des différents secteurs d’activité 
ainsi qu’aux besoins précis de
l’entreprise.
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Gestion Commerciale PME

Optimisez la gestion de vos stocks:

Profitez d’une gestion de stocks avancée pour rationaliser au mieux vos coûts et vous 
assurer d’honorer vos commandes : gestion en flux tendu, contremarque, multi-dépôts, 
etc.
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Gestion Commerciale PME

Optimisez la gestion de vos stocks:

Profitez d’une gestion de stocks avancée pour rationaliser au mieux vos coûts et vous 
assurer d’honorer vos commandes : gestion en flux tendu, contremarque, multi-dépôts, 
etc.

Pilotez votre activité:

Tableaux de bord, statistiques personnalisables, ou encore module de reporting, suivez 
quotidiennement vos indicateurs clés. Vous profitez d’une vision globale de votre activité 
pour prendre les meilleures décisions.
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Gestion Commerciale PME

Personnalisez votre solution

Un logiciel de gestion standard, mais flexible! Entièrement personnalisable, il s’adapte aux 
besoins les plus précis de votre entreprise via la personnalisation totale des fiches ou 
l’ajout de champs



Confidentialité du document : Public

Gestion Commerciale PME

Nombre de dossiers : 10
Tri, regroupement avancé
Sauvegarde et restauration
Champs obligatoires (personnalisables)
Gestion des droits : par utilisateur, groupe d’utilisateur, colonne et valeur
Protection des dossiers par mot de passe
Journal des événements
Lien e-Commerce

Tableau de bord personnalisable
Personnalisation des vues
Personnalisation des modèles d’impression
Gestion des favoris et des alertes
Champs personnalisés (dont calculés)

Documents commerciaux : devis, commande, bon de livraison, 
facture, etc
Facturation périodique
Gestion des frais d'approche



Confidentialité du document : Public

Gestion Commerciale PME

Stocks
Contremarque (gestion des stocks en flux tendu)
Multi-dépôts et multi-emplacements
Visualisation des mouvements de stocks
Valorisation du stock au PUMP
Saisie des inventaires

Articles de type bien ou service
Nomenclatures commerciales et de fabrication
Articles liés et de remplacement
Étiquettes avec code-barres

Statistiques sous forme de tableaux, graphiques
Statistiques fournisseurs et financières (répartitions des règlements 
et des échéances)
Statistiques paramétrables
Comparatif N / N-1
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Gestion Commerciale PME

Export des factures au format de facture électronique Factur-X
Import/export au format CSV . Import/export paramétrables
Import/export paramétrables
Export des impressions en PDF, Word®, Excel®
Export des listes au format XML, TXT, Excel®, HTML



L’accompagnement 
EBP sur les logiciels 
en mode licence

EBP s’engage à vos côtés ! En plus de vous équiper 
d’un logiciel pour la gestion de votre activité, nous 
mettons tout en œuvre pour vous offrir un 
accompagnement de qualité. Une fois votre logiciel 
en poche, appuyez-vous sur nos services, 
regroupés sous forme d’offres tout compris. 
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L’accompagnement EBP sur les logiciels en mode licence

Centre d’aide 
EBP Gratuit

Assistance 
technique 

Formation 
académique 

Formation en 
E-Learning

Le Blog EBP et 
EBP Astuce

MAJ légales et 
juridiques, MAJ 

fonctionnelles et 
ergonomiques



Contactez nous

Contactez-
nous

46, AV Okba, Appt n°2, Agdal,
Rabat Maroc

+212 530 70 30 70
+212 660 42 00 55

assistance.ma@ebp.com 
commerce.ma@ebp.com
asmaa.larossi@ebp.com 

https://static.ebp.com/FR/20
18-2019/EBP/LP/GammeMa
roc.html
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